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株式会社ハイデックス

代 表 者：赤羽　秀樹
従業員数：30名

精密切削加工

所 在 地：伊那市西春近2971
連 絡 先：☎0265-76-5555

　当社は油・空圧バルブ部品、ICパッケージ用治具、半導体製造治具
製作を行ってきたが、現在では航空機器部品や宇宙機器部品等の難しい
部品も製作できるようになった。また、開発部品で難削材を手掛けて加
工できる種類も多くなり、特に耐熱合金系を多く加工している。
　近年は医療系や半導体製造装置系の高精度な部品加工も手掛けてい
る。

代表取締役　赤羽　秀樹　氏

　マーケティング支援センター様からのご支援を受け大変感謝しております。
　中京圏での取引先企業からは毎月安定した注文を頂いておりますし、新規顧
客からは高精度な製品の試作依頼があり、現在その試作を進めておりますが量
産化という話があり大変期待しております。関東圏での取引先企業からは一年
前に試作を行い、昨年の後半に量産化と今後の多品種へのお話を頂いておりま
す。今後も宜しくお願い致します。

企業の現状 及び 支援の経緯
　当社は超細穴加工や難削材の加工を
得意とし、精度の高い加工技術を保有
しており、幅広い分野の取引先から引
合いを頂いている。しかし、工場内に
は空きスペースも有、今後更に事業を
拡大して行きたいという課題があり、
当センターの受発注取引支援事業を活
用して発注企業の新規開拓を支援し
た。

実施した支援内容
　当社では高精度な加工技術を保有し
ており、油圧機器および半導体製造装
置や航空機部品等幅広い分野の企業と
取引しているが、更なる事業拡大の支
援として、多くの県外企業からの発注
情報を紹介した。特に発注企業の事業
規模の大きい企業のあっ旋を主体的に
行った。その中で中京圏や関東圏の企
業への営業支援を行い、これまで手掛
けていなかった医療系や産業機器系２
社との商談が成約に至った。

支援の結果 及び 今後の展開など
　取引が成約したのは、中京圏及び関
東圏の２社である。関東圏の企業は医
療系であり、これまでの取引額は数
十万円/年間であったが、来年度以降
は数百万円/年間になる予定である。
また中京圏の企業は産業機器系であ
り、これまでの取引額は数千万円/年
間となっている。また、現在は新規の
発注企業を紹介しており近日中には、

契約の締結と試
作の実施に進む
予定である。現
在、コロナ禍で
先が見えない状
況でもあり、引
き続き発注開拓
推進員と連携し
て、新規発注企
業の開拓支援を
行っていく予定
である。

18
伊 那 市

高精度加工を武器
に事業拡大を目指
した販路開拓支援

【NC複合旋盤】

【半導体関連部品】


