
〇出展者アンケート結果 出展者：99社（前回2024年8月95社）
Q1 満足度 Q2 当日の手応え、感触

○数値回答結果 ○出展者の声
 今回、弊社が望むバイヤー(安価では無く高品質なも

のを求められる方)が多くとても実のある展示会にな
りました。

 県の商談会（シャトレーゼ、池袋、三井、SMTS）に
参加させていただく度に、課題が見つかり改善し、
新しい目標を立てて前へ進む。ちょうど丸3年参加さ
せていただいて、まだまだ課題山積ですが、確実に
成果が上がっております。

 新規はもちろんですが、既にお取引をさせて頂いて
いる企業のご担当者と改めてお話が出来る場として
もとてもよいと思っております。

〇商談状況
前回2024年8月開催は成約率8.6％（117件/1,360件）

〇取引期待度
（出展者及び来場者の双方に聞いた発展見込み）
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Q1 満足度 Q2 当日の手応え、感触

Q4 来場理由 Q5 出展者に求める条件

○業態構成比（420社） ○業態別人数前回比較

〇来場バイヤーアンケート結果 来場者：420社718名（回答者220名 前回2024年8月251名）
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〇主な来場者（抜粋／敬称略／50音順）

出展者 来場者

金額 188,999,998円 114,700,000円

件数 554件 196件

・金額・件数ともに出展者の期待度が高い。
・成約に向けバイヤー企業との商談を継続して行う
必要がある

〇来場バイヤーの声 ◆ターゲット設定・販路拡大等の目的を明確にして欲しい ◆流通までの経路等明確化されていない ◆海外輸出対応（その国の規制に適応できる商品）の商品を提案して欲しい ◆自社の持つ商品リストがないメー
カーが散見される ◆添加物不使用の商品を提案して欲しい ◆複数人でのブース対応をして欲しい ◆当日持ち帰るサンプルを用意して欲しい ◆関東エリアへの物流を持つメーカーと商談したい ◆どんな消費者
に向けてどんなメッセージを伝えたいのかわかるパッケージがよい ◆インバウンドをターゲットとした場合、商品の使い方の分かり易さ、日本らしさ、中身が分かるパッケージ等であることが望ましい ◆問屋を通
じて購入したい ◆地域性の高い原料を探しています ◆差別化の内容がよくわからない ◆首都圏での取引条件や価値を提案して欲しい ◆ペルソナや市場を明確にして欲しい
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おいしい信州ふーど発掘商談会in東京 開催日：令和７年８月２８日 会場：池袋サンシャインシティ 文化会館ビル

（6か月後調査）

設問 合計 平均
Q3 名刺交換数 3,722枚 37.6枚
Q4 商談件数 1,337件 13.5件
Q5 取引発展見込数 554件 5.6件
Q6 見込み金額（年額） 188,999,998円 1,909,091円
Q7 見積提出等の約束 608件 6.1件
Q8 帳合先紹介件数 98件 1.0件
Q9 訪問営業約束件数 116件 1.2件
Q10 当日の成約件数 18件 0.2件
Q11 当日の成約金額 845,003円 8,535円

507名

（ 6か月後調査）


Sheet1

				設問 セツモン		合計 ゴウケイ		平均 ヘイキン

		Q3		名刺交換数 メイシコウカンスウ		3,722枚		37.6枚

		Q4		商談件数 ショウダン ケンスウ		1,337件		13.5件

		Q5		取引発展見込数 トリヒキ ハッテン ミコ スウ		554件		5.6件

		Q6		見込み金額（年額） ミコ キンガク ネンガク		188,999,998円		1,909,091円

		Q7		見積提出等の約束 ミツモリ テイシュツ トウ ヤクソク		608件		6.1件

		Q8		帳合先紹介件数 チョウアイサキ ショウカイケンスウ		98件		1.0件

		Q9		訪問営業約束件数 ホウモンエイギョウ ヤクソクケンスウ		116件		1.2件

		Q10		当日の成約件数 トウジツ セイヤクケンスウ		18件		0.2件 ケン

		Q11		当日の成約金額 トウジツ セイヤク キンガク		845,003円		8,535円
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