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株式会社U－NEXUS（ユーネクサス）
Co-founder 専務取締役

ITコンサルタント
DXアドバイザー スペシャリスト
デジタル庁 デジタル推進委員

Google WorkSpace 導⼊スペシャリスト
Google AI プロフェッショナル
Apple 認定サポートプロフェッショナル

東芝グループ流通情報システムメーカーのシステムサポートエンジニアとして、システム導⼊⽀援およびシステムサポート・保守管
理を多数経験後、Apple ならびに Google のビジネスコンサルタントメンバーとして、ビジネスアプリの開発やDX⼈材育成、各種
クラウドサービスの導⼊⽀援など中⼩企業のDX⽀援のコンサルタントをしています。 また⻑野商⼯会議所や⻑野法⼈会、中⼩企業家
同友会でのセミナー講師、職業能⼒開発センター（ポリテクセンター）でITリテラシーの講師をしています。

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. 

横⽥ 志幸（よこた しこう）

自己紹介

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



本日のゴール 生成AIを使って、販路開拓の一歩を具体化する

1
技術PRを整える
設備・加工技術を「顧客に伝わる強み」に変える

2
商談準備を早くする
事前PR、エントリー、商談トークを短時間で作る

3
提案営業力を高める
購買・調達技術の関心に合わせた見せ方・話し方へ

4
今日から試す
自社で使えるプロンプトと進め方を持ち帰る
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１・製造業の販路開拓と生成AI

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

２・Geminiの基本と営業で使うコツ

コンテンツ

３・自社技術を「顧客に伝わる強み」に変える

４・事前PRと技術提案書に生成AIを活用する
５・展示会・商談会での「見せ方」
６・提案資料とショート動画による技術PR
７・商談後のフォロー
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１・製造業の販路開拓と生成AI
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生成AIの活用状況データ
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1．製造業の販路開拓と⽣成AI
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製造業における生成AIの活用状況データ1．製造業の販路開拓と⽣成AI

「製造業におけるAIエージェントの活⽤実態と課題」に関するアンケート調査結果 株式会社セールスフォース・ジャパン/アイティメディア株式会社 2026年1⽉ 調査件数200件



1．製造業の販路開拓と⽣成AI
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1．製造業の販路開拓と⽣成AI
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製造業 BtoB の販路開拓で起きていること
商談の前から、すでに比較・選別は始まっている

事前 検索・マッチングサイトで事前確認

相手は商談前に企業情報・実績・得意技術を見る

視点 購買と技術で見ている視点が違う

価格・納期だけでなく、品質・対応力・技術適合
性を見る

当日 展示会・商談会は「短時間勝負」

30秒〜1分で興味を持ってもらう見せ方が必要
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1．製造業の販路開拓と⽣成AI



1．製造業の販路開拓と⽣成AI
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２・Geminiの基本と営業で使うコツ

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



生成AIで何が便利になりますか？

プロンプト：
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ



生成AI（ジェネレーティブAI）は、さまざまな分野で効率化や創造性の向上に役立ちます。具体的には以下のような便利さがあります：

1. 文章作成・編集
• メールや報告書の自動作成：ビジネス文書、議事録、提案書などを短時間で生成できます。

• 文章のリライト・校正：文法チェック、表現の改善、要約が簡単にできます。

• クリエイティブライティング：小説やブログ記事、スピーチ原稿のアイデア出しや文章生成も可能です。

2. 画像・デザイン
• イラスト・広告画像の生成：指示を文章で入力するだけでオリジナル画像を作成。

• デザインのアイデア出し：ロゴやUIデザインの案を複数生成して比較できます。
•
•
•
•

💡ポイント

生成AIの便利さは「時間の節約」と「アイデアの拡張」にあります。ただし、正確性や著作権には注意が必要です。

もし希望なら、**「仕事・趣味・生活の具体例別にどのAIがどのくらい便利か」**も一覧でまとめて詳しく紹介できます。

作ってほしいですか？
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AIの回答例
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AIの仕組み
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AIの基本と利用リスク
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AIのセキュリティ対策



Geminiアプリを起動

→アカウントアイコン

→ Geminiアプリアクティビティ

→ アクティビティの保存

→ オフ

Gemini オプトアプト設定
（無料版）
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AIのガイドラインの作成



ChatGPTとGoogleGeminiの戦略的比較
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 生成AI市場を牽引する2大プレーヤー
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ GoogleWorkspace Geminiで加速するワークスタイル 
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ Google Gemini 比較資料



）
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ 企業が安心して利用できる「信頼」の設計（有料版）
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ Google Gemini の起動方法



メイン画⾯の基本構成
画⾯上には、対話をスムーズに⾏うための各要素が配置されています。

•❶ チャットエリア メイン画⾯の中央下に配置されています。ここにテキスト（プロ
ンプト）を⼊⼒し、送信することでGeminiとの対話を開始できます。

•❷ 検索アイコン 画⾯左上に配置されています。過去のやり取りなどを検索する際に
使⽤します。

•❸ Gem機能 画⾯左側のメニューに配置されています。⽤途に特化した独⾃のAI
（Gem）を簡単に作成・利⽤できる強⼒な機能です。

•❹ チャット履歴 画⾯左側のサイドバーに、過去のチャット履歴が⼀覧で表⽰されま
す。以前のやり取りをすぐに振り返ったり、再開したりすることが可能です。
便利な機能と多様な⼊⼒⽅法
⽂章による対話だけでなく、様々なデータや機能を使ってより⾼度な作業を⾏うこと
ができます。

•❺ 各種機能アイコン チャットエリアの下部には、各種機能にすぐアクセスできるア
イコンが並んでいます。⽤途に合わせてワンクリックで機能を利⽤できます。

• 動画
• Deep Research
• Canvas
• 画像 など

•❻ 多様なデータ⼊⼒（＋ボタン） チャットエリア左端の「＋」マークをクリックす
るとメニューがポップアップし、テキスト以外の外部データをGeminiに読み込ませる
ことができます。

• ファイルをアップロード: パソコン内のPDFや画像などのファイルを直接
追加します。

• ドライブから追加: Google ドライブ上のドキュメントやデータを指定し
て追加します。

• コードをインポート: プログラムコードを⼊⼒・連携させます。

❶

❷

❸

❹

❺

❻
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ Geminiの基本画面と操作方法
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2．Geminiの基本と営業で使うコツ Gemini Notebookの起動方法
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1. Gemini Notebook とは
Googleが提供する、ユーザーが指定したデータに基づいて対話できる「AI搭載の思考
ツール」です。
•沿革: 2023年にリリースされ、2025年2月にGoogle Workspaceの主要サービスの一つ
として正式に組み込まれました。（2026年8月名称変更）
•利用状況: 2025年8月時点で日本国内の月間訪問者数は400万人を超え（Similarweb
調べ）、ChatGPTやClaudeと並ぶ高い人気を誇るAIツールとなっています。

2. Gemini Notebook の最大の特徴とメリット
従来のAIチャットツールが抱えていた「間違った情報や不正確な内容を提供する（ハル
シネーション）」という課題を解決します。
•信頼できるデータのみを参照: ユーザー自身が指定・登録したデータ（PDF、Webサイ
ト、YouTube動画、テキストなど）のみを情報源として回答するため、非常に高い精度で
情報を整理・分析できます。
•強固なセキュリティ: 登録したデータはGoogle Workspaceと同レベルのセキュリティ基
準で管理されます。そのため、Google Workspaceを既に契約している企業にとっては、
セキュリティ面でも安心して導入しやすい仕様です。
•独自のAIチャットを簡単作成・共有: 自社独自のマニュアルや社内データをベースにし
た「高精度な回答を返すAI」を簡単に作成できます。作成したノートブックは、社内外で
共有・公開することが可能です。

3. 基本的な操作方法（データの登録）
非常に直感的なインターフェースで、簡単に利用を開始できます。
1.NotebookLMのトップ画面を開きます。
2.画面右上付近にある**「新規作成」**（または「＋ 新規作成」ボタン）をクリックします。
3.PDFやテキストなど、読み込ませたい様々な形式のデータを追加し、ノートブックを作
成します。

2．Geminiの基本と営業で使うコツ Gemini Notebookの基本画面と操作方法

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

❶ ❷ ❸
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専用AI

「指定したデータを分析」

Gemini Notebook 

2．Geminiの基本と営業で使うコツ
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ホワイトボード（写真）からの議事録作成

様々な資料をまとめて可視化する

就業規則から社内規則Q＆Aボット

マニュアルの作成

会社紹介資料・動画作成

ディープリサーチから資料作成

見やすい1枚の図

動画にする

チャット

で問い合わせ

動画にする

動画にする

スライド作成

PDF資料から分析、データ作成
データ書出

レポートにする

音声ファイルから、議事録作成 レポートにする

スライド作成

見やすい1枚の図

見やすい1枚の図

見やすい1枚の図

スライド作成

見やすい1枚の図

見やすい1枚の図

2．Geminiの基本と営業で使うコツ

⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

Gemini Notebookの活用例
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会社名（仮）
株式会社 ABC精⼯

事業内容
⾦属部品の切削加⼯、機械加⼯

設備
・マシニングセンタ 3台
・NC旋盤 4台
・汎⽤フライス盤 1台
・汎⽤旋盤 1台
・三次元測定機 1台
・画像測定機 1台

加⼯範囲
・丸物︓φ10〜φ250程度
・⾓物︓最⼤500mm程度
・⼀般的な切削加⼯に対応
・旋削、⽳あけ、フライス加⼯など

対応材質
・アルミ
・鉄
・ステンレス
・真鍮
・銅
・樹脂
など

主な実績
・⾃動⾞関連部品
・産業機械部品
・半導体製造装置関連部品
・⾷品機械部品
・治具、試作品など

ロット対応
・1個から対応可能
・試作品、⼩ロット、量産まで対応
・短納期についても相談可能

品質・検査
・三次元測定機による検査
・図⾯に基づいた⼨法検査を実施
・検査成績書の提出も対応可能

その他
・図⾯からの⾒積対応
・⽀給材での加⼯も可能
・地域内外の企業と取引実績あり
・創業30年以上
・従業員15名程度

PR⽂
「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤フライス盤、
汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有し、さまざまな機械加⼯に
対応しております。マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじ
め、三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完備してい
ます。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物は最⼤500mm程度まで
加⼯可能で、アルミ、鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など
各種材質に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、半導
体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の部品加⼯実績があ
ります。試作品から⼩ロット、量産まで幅広く対応しており
ます。⾼品質、短納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えし
ます。お気軽にお問い合わせください。」

セミナー内のモデル企業2．Geminiの基本と営業で使うコツ
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Geminiの得意（要約、⾔い換え、企画アイデア）と苦⼿（最新情報、厳密な数値計算）を理解し、
適切な成果物を得るためには プロンプト に次の 「4つの要素」 を組み込むことが不可⽋です。

要素 概要 営業活動におけるプロンプトの具体例 もたらされる効果

役割 どのような⽴場で考えるか 「製造業に詳しい営業担当者として」 製造業界の専⾨⽤語やニーズに沿った
回答になる

⽬的 最終的に何を作成・⽀援させたいか 「商談会⽤の⾃社PR⽂章を作成する」 出⼒物の⽅向性や最適な構成が定まる

相⼿ 成果物を届ける最終ターゲットは誰か 「⾃動⾞部品メーカーの調達技術担当者」 相⼿（購買担当 vs 技術担当）に刺さる
⾔葉に変化

条件 ⽂字数や構成、抑えるべきルール 「専⾨⽤語を抑え、300⽂字以内で」 ⽤途（HP⽤やメール⽤など）に即した
⻑さに収まる

※ セキュリティの最重要ルール︓ 顧客の機密情報、独⾃の製品図⾯、個⼈情報などは絶対にGeminiに⼊⼒しないでください。
強みの整理には、公開可能な設備⼀覧や⼀般的な技術情報を使⽤します。

2．Geminiの基本と営業で使うコツ

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

Geminiを使いこなす「4つの要素」
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下の⾃社情報をもとに、⼯業系マッチングサイトに掲載するPR⽂章を作成してください。

# 相⼿
購買担当者・調達技術担当者

# 条件
・300⽂字以内
・専⾨⽤語は必要最低限
・「何ができるか」ではなく「顧客の何を解決できるか」を伝える
・この会社に何を頼むと良いの︖という観点
・事実以上に誇張しない

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応、現在のPR⽂章などを⼊⼒）

2．Geminiの基本と営業で使うコツ

プロンプト

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

基本プロンプト例：PR文章を作成する
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試作・⼩ロット・急ぎの部品加⼯ならご相談ください︕

「試作品を1個だけ作りたい」「少量の部品を短納期で調達したい」「図⾯はあるが加⼯先が⾒つからな
い」といった課題に対応します。アルミ・鉄・ステンレス・真鍮・銅・樹脂など幅広い材質の切削加⼯に対
応し、1個から量産までご相談いただけます。三次元測定機などによる⼨法検査や検査成績書の提出も可能
です。⾃動⾞、産業機械、半導体製造装置、⾷品機械などの部品加⼯実績があります。

2．Geminiの基本と営業で使うコツ

出力結果

基本プロンプト例：PR文章を作成する

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

試作・⼩ロット・急ぎの部品加⼯ならご相談くだ
さい︕

「試作品を1個だけ作りたい」「少量の部品を短納
期で調達したい」「図⾯はあるが加⼯先が⾒つか
らない」といった課題に対応します。アルミ・
鉄・ステンレス・真鍮・銅・樹脂など幅広い材質
の切削加⼯に対応し、1個から量産までご相談いた
だけます。三次元測定機などによる⼨法検査や検
査成績書の提出も可能です。⾃動⾞、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械などの部品加⼯実績が
あります。

2．Geminiの基本と営業で使うコツ

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

基本プロンプト例：PR文章を作成する



３・自社技術を「顧客に伝わる強み」に変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



Geminiに渡す素材は、営業と技術が一緒に整理するとよい

14

技術・設備 加工方法、設備、材質、寸法、精度、検査体制

対応力 小ロット、試作、短納期、設計相談、治具製作

実績 業界、用途、品質基準、継続取引、改善事例

制約条件 対応できる範囲、苦手な領域、リードタイム

顧客価値 納期短縮、不良低減、調達先集約、コスト適正化

ポイント：AIに渡す情報の質が、出てくる文章の質を決める

3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社の強みを棚卸しする視点
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ポイント：AIに渡す情報の質が、出てくる文章の質を決める

3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

実は以下の“埋もれた強み”がある

• 図⾯が完全でなくても相談に乗っている
• 試作1個でも嫌がらず対応している 
• アルミ・ステンレスなど複数材質を⼀社で対応できる 
• 急ぎ案件にも⼯程を調整して対応した実績がある 
• 加⼯だけでなく検査まで社内で完結できる 
• ⻑年、装置メーカーの多品種少量部品を加⼯している 
• 加⼯⽅法の変更によって⼯程削減を提案したことがある

Geminiに渡す素材は、営業と技術が一緒に整理するとよい

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社の強みを棚卸しする視点
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3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社の強みを棚卸しする視点

2018.8.13号 プレジデントオンライン

世界最先端の技術が集まる⽶国シリコンバレー。ここで存
在感を⽰す⽇本の試作品メーカーがある。京都府宇治市に
本社を構えるHILLTOPだ。同社は多品種少量⽣産のアルミ
切削加⼯を⼿がける。強みは、圧倒的なスピード⽣産。発
注から5⽇⽬の納品をうたい⽂句に、NASAやUBERなど名
だたる取引先を獲得している。
⽇本本社も「試作専業のトップ企業」として広く知られ、
⽉間に⽣産する試作品は3000種以上。⽕星探査機、医療
機器といった精密機械からアーティストのマイクスタンド
に⾄るまで、多様な加⼯を⼿がける。その興味深い経営ス
タイルから、⽇本中から企業訪問が後をたたない。
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以下を差別化要素として含んでPR⽂章を⽣成してください。

# 強み・差別化要素

・⾒積は2営業⽇で対応
・圧倒的なスピード⽣産、発注から5⽇で納品
・図⾯が完全でなくても相談に乗っている
・試作1個でも嫌がらず対応している 
・アルミ・ステンレスなど複数材質を⼀社で対応できる 
・急ぎ案件にも⼯程を調整して対応した実績がある 
・加⼯だけでなく検査まで社内で完結できる 
・⻑年、装置メーカーの多品種少量部品を加⼯している 
・加⼯⽅法の変更によって⼯程削減を提案したことがある

プロンプト

3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

技術情報（強み）をPR文章に変換
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試作1個・図⾯未完成・急ぎ案件も、スピード対応します

装置メーカー向けの多品種少量部品を⻑年加⼯しており、試作1個から柔軟に対応しています。図⾯が完全でない段
階でも、内容を確認しながら加⼯⽅法をご相談いただけます。お⾒積りは原則2営業⽇以内にご回答。急ぎ案件では
⼯程を調整し、発注から最短5⽇で納品した実績もあります。アルミ・ステンレスなど複数材質の加⼯に対応し、加
⼯から検査まで社内で完結。案件によっては加⼯⽅法を⾒直し、⼯程削減につながるご提案も⾏います。

「まず⾒積だけでも早く欲しい」
「試作を1個だけ頼みたい」
「まだ図⾯が完成していない」
「短納期で加⼯してほしい」

そんな調達のお困りごとがありましたら、まずはお気軽にご相談ください。

出力結果

3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

技術情報（強み）をPR文章に変換
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

試作1個・図⾯未完成・急ぎ案件も、スピード対応し
ます

装置メーカー向けの多品種少量部品を⻑年加⼯してお
り、試作1個から柔軟に対応しています。図⾯が完全
でない段階でも、内容を確認しながら加⼯⽅法をご相
談いただけます。お⾒積りは原則2営業⽇以内にご回
答。急ぎ案件では⼯程を調整し、発注から最短5⽇で
納品した実績もあります。アルミ・ステンレスなど複
数材質の加⼯に対応し、加⼯から検査まで社内で完結。
案件によっては加⼯⽅法を⾒直し、⼯程削減につなが
るご提案も⾏います。

「まず⾒積だけでも早く欲しい」
「試作を1個だけ頼みたい」
「まだ図⾯が完成していない」
「短納期で加⼯してほしい」

そんな調達のお困りごとがありましたら、まずはお気
軽にご相談ください。

3．⾃社技術を顧客に伝わる強みに変える

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

技術情報（強み）をPR文章に変換



４・事前PRと技術提案書に生成AIを活用する

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



4．事前PRと技術提案書への活⽤

購買・調達担当者が事前に確認する情報
商談会や展⽰会は開催前から始まっている。商談申込を受け
取る調達担当者は、事前に企業のホームページやマッチングサ
イト（テクノリーチ等）の掲載ページをチェックしている。

問い合わせを増やすために、ターゲット企業の興味を引く構
成でプロフィールを登録しておくことが不可⽋。

【Geminiの活⽤】: マッチングサイト⽤の企業紹介⽂作成、
ホームページの加⼯事例作成、商談会のエントリーシート作成
、指定⽂字数での要約など。

テクノリーチナガノ 技術提案書

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

商談会前から勝負が始まっている
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Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

事前PRで商談につながる動線をつくる4．事前PRと技術提案書への活⽤



相手が読みやすく、商談につながる順番に並べる

15

1 誰向けか

どの業界・用途・課題に対応するか

2 解決できる課題

納期・品質・試作・コストなど

3 根拠となる技術

設備、材質、工程、検査体制

4 実績・対応範囲

加工事例、対応サイズ、ロット感

5 次の行動

相談・問い合わせ・商談につなげる

顧客課題 → 設備紹介 → 技術的根拠 → 実績 → 相談導線

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社PR文・資料の基本構成
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以下の構成でマッチングサイト用のPR文章を生成してください

顧客課題 → 設備紹介 → 技術的根拠 → 実績 → 相談導線

プロンプト

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

事前PRで商談につながる動線をつくる
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試作1個・図⾯未完成・急ぎ案件も、スピード対応します

「まず⾒積だけでも早く欲しい」「試作を1個だけ頼みたい」「まだ図⾯が完成していない」「短納期で加⼯
してほしい」――そんな調達時のお困りごとに対応します。

マシニングセンタ・NC旋盤・三次元測定機などを備え、アルミ・ステンレスをはじめとする各種部品加⼯か
ら検査まで社内で対応しています。

装置メーカー向けの多品種少量部品を⻑年⼿掛けており、試作1個から柔軟に対応可能です。図⾯が完全でな
い段階でも内容を確認しながら加⼯⽅法をご相談いただけます。案件によっては加⼯⽅法を⾒直し、⼯程削減
につながるご提案も⾏います。

お⾒積りは原則2営業⽇以内にご回答。急ぎ案件では⼯程を調整し、発注から最短5⽇で納品した実績もあり
ます。

「この部品は加⼯できるか」「この納期で間に合うか」といった検討段階でも構いません。まずは図⾯や資料
をもとに、お気軽にご相談ください。

出力結果

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

事前PRで商談につながる動線をつくる
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

試作1個・図⾯未完成・急ぎ案件も、スピード対応します

「まず⾒積だけでも早く欲しい」「試作を1個だけ頼みた
い」「まだ図⾯が完成していない」「短納期で加⼯してほ
しい」――そんな調達時のお困りごとに対応します。
マシニングセンタ・NC旋盤・三次元測定機などを備え、
アルミ・ステンレスをはじめとする各種部品加⼯から検査
まで社内で対応しています。
装置メーカー向けの多品種少量部品を⻑年⼿掛けており、
試作1個から柔軟に対応可能です。図⾯が完全でない段階
でも内容を確認しながら加⼯⽅法をご相談いただけます。
案件によっては加⼯⽅法を⾒直し、⼯程削減につながるご
提案も⾏います。
お⾒積りは原則2営業⽇以内にご回答。急ぎ案件では⼯程
を調整し、発注から最短5⽇で納品した実績もあります。
「この部品は加⼯できるか」「この納期で間に合うか」と
いった検討段階でも構いません。まずは図⾯や資料をもと
に、お気軽にご相談ください。

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

事前PRで商談につながる動線をつくる
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下の⾃社情報をもとに、展⽰会で配布する⾃社パンフレットの⾻⼦を⽣成してください。

# 相⼿
購買担当者・調達技術担当者

# 構成
顧客課題 → 設備紹介 → 技術的根拠 → 実績 → 相談導線

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応、PR⽂章などを⼊⼒）

プロンプト

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社PR資料の基本構成
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【表紙案】（キャッチコピー）
「図⾯未完成」「試作1個」「短納期」̶̶ 調達の"困りごと"、丸ごと引き受けます。 
〜加⼯から検査まで社内完結。多品種少量・複数材質の部品調達を効率化〜

１. こんなお悩み、ありませんか︖（顧客課題）
購買・調達技術ご担当者様が抱える以下の課題に対し、柔軟に対応いたします。
「試作段階で図⾯が完全に固まっていないが、加⼯の相談をしたい」
「試作品を1個だけ作ってほしいが、受けてくれる業者が⾒つからない」
「アルミ、ステンレス、樹脂など、複数材質の部品⼿配を1社にまとめたい」
「とにかく急ぎで部品が必要。リードタイムを圧縮したい」

２. 充実の設備と対応⼒（設備紹介）
社内にマシニングセンタ、NC旋盤をはじめ、三次元測定機などの検査設備を完備。切削加⼯から品質保証までの⼀貫対応で、スピーディーかつ
確実な部品供給を実現します。
主要設備: マシニングセンタ（3台）、NC旋盤（4台）、三次元測定機（1台）、画像測定機（1台）ほか
対応サイズ: ［丸物］φ10〜φ250程度 / ［⾓物］最⼤500mm程度
対応材質: アルミ、鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など幅広く対応
・・・

出力結果

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社PR資料の基本構成
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Googleスライドで作成してください

プロンプト

4．事前PRと技術提案書への活⽤

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

自社PR資料の基本構成



4．事前PRと技術提案書への活⽤
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4．事前PRと技術提案書への活⽤
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Gemini Notebook で自社PR資料の作成



Google Notebook
インフォグラフィック

4．事前PRと技術提案書への活⽤
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５・展示会・商談会での「見せ方」
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5．展⽰会・商談会での⾒せ方
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5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下の⾃社情報をもとに、展⽰会・商談会で使える「1分間PR」構成案を⽣成してください。

# 相⼿
購買担当者・調達技術担当者

# 構成
① どのような会社か（⼀⾔で表す強み）
② 誰のどのような課題を解決できるか
③ 技術的な最⼤の特徴・強み
④ どのような相談に対応できるか（アクションの提⽰）

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応などを⼊⼒）

プロンプト

5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

展示会用の1分PRを作成する
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

当社は、試作・多品種少量・急ぎの部品加⼯を得
意とする機械加⼯会社です。装置メーカー様など
で、試作を1個だけ頼みたい、図⾯がまだ完全では
ない、材質の異なる部品をまとめて相談したい、
急ぎで部品が必要、といった調達のお困りごとに
対応しています。マシニングセンタ、NC旋盤、三
次元測定機を備え、アルミ・鉄・ステンレス・樹
脂などの加⼯から検査まで社内で対応しています。
⻑年、多品種少量部品を⼿掛け、加⼯⽅法の⾒直
しによる⼯程削減をご提案した実績もあります。
図⾯が完成していない段階や納期の厳しい案件で
も、まずは図⾯や検討中の資料からお気軽にご相
談ください。

次に「購買向け」「技術担当向け」「短納期ニーズ向け」に作り分ける

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

展示会用の1分PRを作成する5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下の⾃社情報をもとに、展⽰会・商談会で購買担当者への「1分間PR」構成案を⽣成してください。

# 相⼿
購買担当者

# 構成
価格・納期・安定供給
取引条件・対応スピード
調達先集約・リスク低減
継続取引のしやすさ

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応、PR⽂章などを⼊⼒）

プロンプト

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

展示会（購買担当者）用の1分PRを作成する5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

当社は、試作・多品種少量・急ぎの部品加⼯を得
意としています。価格だけでなく、加⼯⽅法を⾒
直して⼯程削減をご提案した実績もあり、納期や
コストを含めて対応⽅法をご相談いただけます。
試作1個から対応し、図⾯がまだ完成していない段
階や急ぎの案件についても、まずはご相談いただ
けます。マシニングセンタ、NC旋盤、三次元測定
機を備え、加⼯から検査まで社内で対応していま
す。アルミ・鉄・ステンレス・樹脂など複数材質
に対応しているため、材質や加⼯⽅法の異なる部
品をまとめてご相談いただくことも可能です。装
置メーカー向けの多品種少量部品を⻑年⼿掛けて
いますので、試作から継続して相談できる加⼯先
をお探しでしたら、まずは図⾯や検討中の資料か
らお気軽にお声がけください。
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下の⾃社情報をもとに、展⽰会・商談会で調達技術担当者への「1分間PR」構成案を⽣成してください。

# 相⼿
調達技術担当者

# 構成
加⼯精度・材質・⼯程
品質検査・不良対策
設計段階での相談可否
実現性・代替⼯法の提案

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応、PR⽂章などを⼊⼒）

プロンプト

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

展示会（調達技術担当者）用の1分PRを作成する5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅
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株式会社ABC精⼯

「当社では、マシニングセンタ、NC旋盤、汎⽤
フライス盤、汎⽤旋盤など各種⼯作機械を保有
し、さまざまな機械加⼯に対応しております。
マシニングセンタ3台、NC旋盤4台をはじめ、
三次元測定機、画像測定機などの検査設備も完
備しています。丸物はφ10〜φ250程度、⾓物
は最⼤500mm程度まで加⼯可能で、アルミ、
鉄、ステンレス、真鍮、銅、樹脂など各種材質
に対応しております。⾃動⾞関連、産業機械、
半導体製造装置、⾷品機械など、幅広い分野の
部品加⼯実績があります。試作品から⼩ロット、
量産まで幅広く対応しております。⾼品質、短
納期を⼼掛け、お客様のニーズにお応えします。
お気軽にお問い合わせください。」

Gemini出力

当社は、マシニングセンタとNC旋盤を備え、アル
ミ・鉄・ステンレス・樹脂など幅広い材質の部品
加⼯に対応しています。特に装置メーカー向けの
試作・多品種少量部品を⻑年⼿掛けています。加
⼯後は三次元測定機を使った検査まで社内で対応
できますので、加⼯だけでなく品質確認まで含め
てご相談いただけます。また、図⾯が完成してか
らでなくても、検討段階の資料や未完成の図⾯か
らご相談いただけます。試作1個から対応していま
すので、設計段階で「この形状は加⼯できるか」
といったご相談にも対応しています。図⾯通りに
加⼯するだけではなく、加⼯⽅法の⾒直しによっ
て⼯程削減をご提案した実績もあります。加⼯⽅
法や納期でお困りの部品があれば、ぜひ⼀度ご相
談ください。

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー
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想定質問を準備しておくと、当日の対応力が上がる

22

プロンプト例

あなたは産業機械メーカーの調達技術担当者です。
当社のPR⽂章を読んだうえで、商談会で確認しそう
な質問を10個出してください。
その後、回答例も作成してください。
質問は、品質・納期・材料・検査体制・設計相談・
量産化の観点を含めてください。

活用場面：商談前のロールプレイ／営業と技術の事前打ち合わせ

Gemini出力

Q どの程度の加⼯精度まで対応できますか︖
A 部品形状や材質、サイズによって対応可能な精度が変わります。
マシニングセンタ・NC旋盤で加⼯し、必要に応じて三次元測定
機で確認しています。具体的な公差については図⾯を拝⾒したう
えで回答いたします。

Q 品質はどのように保証していますか︖
A 加⼯後に図⾯に基づいた⼨法検査を⾏っています。三次元測定
機などを使⽤した検査にも対応しており、ご要望に応じて検査成
績書の提出も可能です。重要⼨法や検査項⽬については事前にご
相談ください。

Q 不良が発⽣した場合は、どのように対応しますか︖
A まず原因を確認し、加⼯⼯程や条件を⾒直したうえで対応しま
す。案件ごとの品質要求を事前に確認し、不良を出さないための
⼯程設定を⾏うことを重視しています。具体的な不具合対応の
ルールについては取引条件に合わせてご相談します。

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー
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分析補助

「データを分析してグラフ化」

Business Standard

2025年12月において、納入遅延が多く発
生している品番と主な原因を上げて、グ
ラフでも作成してください

プロンプト：
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Geminiを商談の相談役にする
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Geminiを商談の相談役にする5．展⽰会・商談会での⾒せ⽅

Gemini Notebook

分析補助

「データを元に質問に答えるAIボット」



６・提案資料とショート動画による技術PR

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



6.提案資料とショート動画による技術PR

Gemini Notebook
Deep Research

Gemini
Deep Research
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Deep Research で市場を分析する



Gemini Notebook
Deep Research
「産業機械メーカー市場について」

↓

インフォグラフィック
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下のヒアリングと⾃社情報をもとに、提案資料の⾻⼦を⽣成してください。

# 相⼿
購買担当者

# 構成
表紙 → 課題 → 提案 → 根拠 → 次のアクション

# ヒアリング内容
・現在、産業機械向けの部品を複数の加⼯会社へ分散発注しており、発注・納期管理の⼿間が増えている。
・新製品開発では、試作1〜5個程度の⼩ロット案件が多く、短納期で対応できる加⼯先を探している。
・アルミ・ステンレス・樹脂など材質の異なる部品をまとめて依頼できる会社があると、調達先を集約できて助かる。
・⼀部の部品で、加⼯⼯程が多くコストや納期が課題になっており、加⼯⽅法や形状変更も含めて提案してほしい。
・品質⾯では、⼨法精度の確認や検査成績書の提出まで含めて対応できることを重視している。

# ⾃社情報
（ここに設備、加⼯範囲、材質、実績、⼩ロット対応、PR⽂章などを⼊⼒）

プロンプト

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー

提案資料のたたき台を作成する6.提案資料とショート動画による技術PR
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1. 表紙
【タイトル】 多材質の⼀括調達とVA/VE提案による、部品調達の「管理⼯数削減」と「リードタイム短縮」のご提案 
【サブタイトル】 〜産業機械向け・試作⼩ロット部品⼿配の最適化〜 
【宛名】 〇〇株式会社 購買部 御中 
【提出者】 株式会社 ABC精⼯

2. 課題（ヒアリングに基づく現状の整理）
貴社にて現在直⾯されている「調達・開発における課題」を以下のように認識しております。
管理⼯数の肥⼤化︓ 複数社への分散発注により、発注業務や納期管理の⼿間が増⼤している。
試作開発のスピード確保︓ 新製品開発における1〜5個程度の⼩ロット案件において、短納期で柔軟に対応できる委託先が不⾜している。
⼯程の多さによるコスト・納期課題︓ 特定の部品において加⼯⼯程が多く、コスト⾼や納期遅延の要因となっている。
確実な品質保証の必要性︓ ⼨法精度の担保と、検査成績書の提出など、品質⾯で安⼼して任せられる体制が求められている。

3. 提案（課題に対する解決策）
弊社への発注を集約いただくことで、貴社の課題を包括的に解決いたします。
提案①︓複数材質（アルミ・SUS・樹脂等）の「⼀括発注」による管理⼯数半減 材質ごとに分けていた発注先を弊社に集約することで、⾒
積・発注・納期管理の窓⼝を⼀本化し、購買ご担当者様の⼿間を⼤幅に削減します。
提案②︓試作1個からの「超特急対応」で新製品開発を加速 1〜5個の⼩ロット試作を最も得意としております。図⾯が完全に固まる前の段
階からご相談に乗ることで、開発リードタイムを圧縮します。
提案③︓「VA/VE提案」によるコストダウンと⼯程削減 図⾯通りに削るだけでなく、加⼯会社の視点から「形状変更」や「加⼯⽅法の⾒直
し」をご提案し、加⼯費の削減と短納期化を実現します。

・・・

出力結果
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提案資料のたたき台を作成する6.提案資料とショート動画による技術PR
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Googleスライドで作成してください

プロンプト
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Gemini Notebook でわかりやすくする

Gemini Notebook → スライド・インフォグラフィック

6.提案資料とショート動画による技術PR



Gemini Notebook
提案⾻⼦をソースにする

↓

インフォグラフィック
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ショート動画を作成する（Google Vids）6.提案資料とショート動画による技術PR
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７・商談後のフォロー

Copyright © U-NEXUS, Co.,Ltd.. All Rights Reserved. ⽣成AIで変わる︕製造業の販路開拓・提案営業実践セミナー



7.商談後のフォロー
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商談後の追客フォロー
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# 役割
あなたは製造業BtoBの提案営業のスペシャリストです。

# ⽬的
以下のお客様との⾯談に関する情報をもとに、追客フォローメールを⽣成してください。

# 相⼿
加⼯機械メーカーの購買担当者

# ⽂章構成
整理 → 確認 → 提案 → 次回アクション

# 議事録
・現在、産業機械向けの部品を複数の加⼯会社へ分散発注しており、発注・納期管理の⼿間が増えている。
・新製品開発では、試作1〜5個程度の⼩ロット案件が多く、短納期で対応できる加⼯先を探している。
・アルミ・ステンレス・樹脂など材質の異なる部品をまとめて依頼できる会社があると、調達先を集約できて助かる。
・⼩ロット、短納期の事例をご案内する
・来⽉頭までに提案書をご案内する

プロンプト
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フォローメール文章を作成する7.商談後のフォロー
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先⽇の商談のお礼と今後のご提案について

先⽇は、展⽰会・商談会にてお時間をいただき、誠にありがとうございました。
お話を伺う中で、現在、産業機械向けの部品を複数の加⼯会社へ分散して発注されており、発注⼿続きや納期管理に⼿間がかかっているとのこ
とでした。

また、新製品開発では1〜5個程度の試作・⼩ロット案件が多く、短納期で対応できる加⼯先をお探しであること、アルミ・ステンレス・樹脂な
ど材質の異なる部品についても、できるだけまとめて依頼したいとのご要望と理解しております。

当社では、試作・⼩ロット・短納期の部品加⼯に対応しており、複数材質の部品についてもご相談いただけます。
今回お伺いした内容を踏まえ、まずは同様の⼩ロット・短納期案件の対応事例をご案内させていただければと思います。
あわせて、貴社の調達業務の負担軽減につながるよう、対応可能な加⼯範囲や体制を整理したご提案書を、来⽉初旬を⽬途にお送りいたします。

ご提案内容をご確認いただいたうえで、具体的な部品や今後予定されている試作案件について、来⽉中に改めてお打ち合わせの機会をいただけ
ましたら幸いです。

引き続き、どうぞよろしくお願いいたします。

出力結果
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フォローメール文章を作成する7.商談後のフォロー
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生成AIを安全に使うために、入力前に確認する

35

入力しない 秘密保持契約の対象情報、未公開図面、個人情報、価格条件など

ぼかす 顧客名・品番・案件名は置き換える

確認する 数字、規格、技術表現、契約条件は必ず人が確認する

ルール化する 会社として入力してよい情報・ダメな情報を決める

参考：Google WorkspaceのGeminiはエディションによりデータ保護や利用条件が異なるため、利用環境を確認する

まとめ
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情報管理の基本
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まとめ
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空欄を埋めるだけで、Geminiに渡す素材になる

30

得意加工 例：アルミ・ステンレスの切削加工、樹脂の精密加工

対応範囲 例：試作、小ロット、量産前検証、短納期相談

設備・体制 例：マシニングセンタ、NC旋盤、三次元測定機

実績・用途 例：産業機械部品、治具、装置部品、研究開発品

強み 例：図面段階の相談、検査体制、加工方法の提案

伝えたい相手 例：購買担当者、調達技術担当者、設計担当者

この内容をまとめてGeminiへ入力し、PR文・トーク・想定Q&Aへ展開する

まとめ
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ワーク用シート



短時間で「まず使える」たたき台を作る

29

1 自社情報を入力 設備・材質・加工範囲・実績・対応力

2 強みを整理 顧客メリットに言い換えてもらう

3 PR文章を作成 マッチングサイト・HP向けに300文字程度

4 1分トーク作成 商談会で説明できる形にする

5 修正 自社らしい表現・事実確認を行う

完成度よりも「自社で使える型」にし試すことを重視

まとめ
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実践ワーク・自社PRを作成する



まずはコピーして、自社情報を入れ替える

32

強み整理 以下の自社情報から、購買担当者に伝わる強みを5つ整理してください。

PR文 工業系マッチングサイト向けに300文字以内のPR文章を作成してください。

商談トーク 展示会で使う30秒・1分・3分の説明トークを作成してください。

想定Q&A 調達技術担当者が確認しそうな質問と回答を10個作成してください。

フォロー 商談メモをもとに、お礼と次回提案を含むメール文を作成してください。

動画企画 技術紹介ショート動画の構成、ナレーション、テロップを作成してください。

まとめ
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自社技術を「伝わる営業コンテンツ」に変える第一歩へ


